
Vi søker

SALGSUTVIKLER 

Ønsker du en spennende jobb som salgsutvikler 
i region nord? Her får du ansvar for vår kunde-
portefølje fra Åndalsnes i sør til Kirkenes i nord. 

Wonderland er en markedsrettet industribedrift 
med solid lokal forankring. Vi er en sterk merkevare 
i Skandinavia og kan vise til god markedsmessig 
utvikling i et krevende marked. 

Ansvarsområder:
• Vedlikeholde og utvikle eksisterende kundeportefølje.
• Planlegge og koordinere salgsaktiviteter i samarbeid 

med salgs- og markedsledelsen.
• Budsjett- og kostnadskontroll.
• Produkt- og salgsopplæring i butikk, regionalt 

og på fabrikken.
• Delta aktivt i produktutvikling og forbedring 

av kolleksjon og prosesser.

Kvalifi kasjoner:
• Utdanning innen markedsføring, salg eller økonomi.  

Alternativt erfaring fra tilsvarende stilling.
• Analytisk med gode planleggingsevner
• Beherske IT-verktøy med fokus på Outlook, 

Word og Excel.
• God muntlig og skriftlig fremstillingsevne 

på norsk, gjerne også engelsk. 

Personlige egenskaper: 
• Positiv, utadvendt og serviceinnstilt.
• E� ektiv, � eksibel og løsningsorientert.
• Strukturert og systematisk, med evne til å jobbe 

både selvstendig og i team.

Spørsmål? Ta kontakt med:
• Leder Salg og Marked/CCO Kurt Arild Dahle, 

tlf: 41 41 07 01

Fra vår base i Romsdalen og tindehovedstaden Åndalsnes har Wonderland 
i over 50 år utviklet norske senger som skal gi de beste forutsetningene for
god søvn. Helt siden oppstarten i 1969 har vi laget senger med lang hold-

barhet, og nå jobber vi knallhardt for å halvere sengens miljøavtrykk. 
Vi samarbeider tett med Norges fremste forskere innen miljø og søvn, 

og på Wonderland-laget er vi nå nærmere 100 søvnambassadører. 
Vår aller viktigste jobb er å bidra til at verden sover bedre.  

Søk stillingen på 
wonderlandbeds.no
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